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  יחזקאל שלמה
יהודית בירק 4, רחובות
  מצב משפחתי: נשוי + 2  •  שנת לידה: 1976, ישראל
) 054-2969707) • hezis1411@gmail.com  
תמצית:

· בעל ניסיון בניהול פרויקטים מרובי ממשקים , ניהול מלאים ובנית תחזיות ע"פ היעדים תחזיות, ועסקאות קימות.
· בעל ראייה מערכתית רחבה ואוריינטציה שיווקית, חשיבה אנליטית, מקצועי ויסודי, כושר ניהול ויחסי אנוש גבוהים.
· יכולת זיהוי ואפיון צרכי הלקוח תוך 'תפירת חליפה' של פתרונות בהתאם לצרכיו, עמידה ביעדים גבוהים ולו"ז צפוף.
· בעל ניסיון רב בקידום מוצרים בתחומי הדיאגנוסטיקה והפרמצבטיקה, בקיאות בחומר מדעי והיכרות עם שוק הדיאגנוסטיקה והתרופות בארץ.
השכלה:  
2010-2012: תואר שני M.H.A, המחלקה לניהול , ניהול מערכות בריאות אונ' בר-אילן.
2000-2003: תואר ראשון B.Sc במדעי החיים, אונ' בר-אילן.
ניסיון תעסוקתי: 
2016 – כיום : גאמידור דיאגנוסטיקה – מנהל מוצר - P.O.C
· הובלת פרויקטים ותהליכי שיווק, מכירה והטמעה – מכשור P.O.C –ביניהם: גלוקומטרים, Blood-Gas, HbA1C, Cardiac biomarkers, מכשור INR ועוד.
· הובלת פרויקטים בתהליכים מרובי ממשקים: IT, אפליקציה, הטמעה, רכש, לוגיסטיקה ועוד.
· עבודה אל מול אנשי ומנהלי רכש בבת החולים ובקופות.
· אחריות על קיום מלאים של המוצרים והריאגנטים בתחום הP.O.C- והתאמתם לתחזיות מכירה שנתיות.
· קשר רציף עם הספקים, כיום תהליכי מו"מ, תמחור והנעת המוצר
2010– 2016 : פריגו ישראל (טאיקו דיאגנוסטיקה) - מומחה מוצר – P.S - מכשור P.O.C
· הובלת תהליכי שיווק ומכירה – מכשור P.O.C –ביניהם: גלוקומטרים, Blood-Gas, HbA1C, שתנים.
· עבודה אל מול אנשי ומנהלי רכש בבת החולים ובקופות.
· קשר רציף עם הספקים, כיום תהליכי מו"מ, תמחור והנעת המוצר.
· הדרכות והטמעת אפליקציות דיאגנוסטיות – עבודה מול מעבדות בתי-חולים וצוותים רפואיים.
· ביצוע מחקרי שוק תוך מיצוב מוצרי החברה כמובילים בתחומם אל מול המתחרים.
· הכנה והצגת פרזנטציות לגורמים בכירים בתחום הרפואה, מתן מענה On Line לצרכים ושאלות.
· קבלת תעודות הצטיינות במהלך התפקיד.
: 2005-2010מעבדות רפא נציג רפואי – תרופות מרשם : 

· הובלת תהליכי קידום מכירות למוצרים שונים החל משלב המכירה, ליווי הלקוח ועד שלב ה- After Sale.
· עבדוה אל מול רופאים וצוותים בהתמחויות: משפחה ,אונקולוגיה , נוירולוגיה, אורתופדיה, ראומוטלוגיה וגריאטריה. 
· ביצוע מחקרי שוק תוך מיצוב מוצרי החברה כמובילים בתחומם מול המתחרים.
· ארגון והפקת כנסים, השקות ואירועים לקידום המוצרים כולל סגירת קצוות אל מול אנשי מקצוע.
· השתתפות בישיבות צוות, הצפת בעיות, הצעת ייעול לטיפול בהתנגדויות ויישומן בפועל.
הישג מרכזי:

· הובלת תהליכים אשר הניבו גידול בעשרות אחוזים במדדי הרווחיות בהיקף השנתי.

· קבלת תעודות הצטיינות במהלך התפקיד.
2003-2005 : שטראוס מזון טרי - נציג שיווק ומכירות מוקד קמעונאים –חטיבת המכירות
· מתן מענה ופתרון לפניות שרות ומכירה של לקוחות מהשווקים השונים
· עבודה אל מול ממשקים פנים ארגוניים בדגש על מכירות, הפצה, לוגיסטיקה, ופרסום
שפות:

עברית - שפת אם | אנגלית – ברמה גבוהה. 
יישומי מחשב:  
שליטה מלאה ביישומי Office.
שירות צבאי:  

1995-1998: שירות צבאי מלא בתפקידי לוחם ופיקוד, גדוד שקד - גבעתי.
