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השכלה:

תואר ראשון (B.Sc.) בהנדסת חומרים מתקדמים (התמחות במוליכים למחיצה)
תואר שני במנהל עסקים מימון וניהול חשבונאי (MBA) (טרום סיום)
קורס ממונה פיצוצים
 
כישורים:
ריאה עסקית, אסטרטגית ומערכתית, אוטודידקט, בעל מוטיבציה גבוהה. יצירתי, בעל יכולת התמודדות עם אתגרים וקבלת החלטות ועבודה בתנאי לחץ, רתימת אנשים בארגון לעבודת צוות, איתור וניצול הזדמנויות עסקיות ניתוח אנליטי, שיפור ביצועים, הבנה טכנית וירידה לפרטים. 

ניסיון תעסוקתי

2020 – עד היום - מנהל תחום/ מנהל פרויקטים מולטידיסיפלינריים Cemex Israel, Readymix
   6.2020  - עד היום – מנהל פרויקטים מולטידיסיפלינריים
- ניהול פרויקטים בביצוע – ניהול פרויקטים מקבלת הזמנה מלקוח עד למסירה (עד 1 מיליון שקל לפרויקט)
   .ניהול קב"מ, הכנת כתבי כמויות לו"ז, רכש, סיכונים,QC
- ניהול פרויקטים בפיתוח ((R&D מוצרים מיוחדים – תכנון מוצר משלב רעיון\דרישת לקוח עד לקבלת מוצר סופי העונה לדרישות 
   לקוח ותקנים\מפרטים רלוונטיים, תמחור והטמעתם לייצור המוני ((PLC,NPI
- טיפול בכשלים ותלונות לקוח – ניתוח כשלים באתרים של הלקוח והפקת לקחים, ניתוח דוחות , טיפול באי-התאמות לדרישות תקן 
   מול גורמים שונים 
   2.2020 – 6.2020 – מנהל תחום דקים ומוצרים מיוחדים (סגירת תקן כחלק מארגון מחדש וקיצוצים רוחביים בתקופת קורונה)
- מכירת מוצרים מיוחדים של החברה , ניהול לקוחות , פתרון בעיות טכנולוגיות ותפעוליות באתרים של הלקוח ומול גורמים
   שונים בחברה.

2018 - 2020 - מנהל תפעול והנדסת תהליך של חטיבת תעשייה ,מנהל מוצרים (כולל מכירות B2B) של הקבוצה "בני וצביקה"
                        (כפיפות למנכ"ל ובעלים הקבוצה,חבר הנהלה בכירה) (תקופה כשנתיים)
- ניהול חטיבת ייצור (תחום חומרי ביניין) של הקבוצה,פעילות בהיקף כ-60 מ.₪ בשנה (כ70 עובדים ב2 אתרי ייצור ו2 מפעלי בטון) 
- ייזום וניהול פרויקטים מולטידיסיפלינריים:הטמעת ERP, שיפורים טכנולוגיים, הקמת קווי ייצור, הנדסה ובינוי
- ניהול ייצור, מכירות,הנדסת תהליך,כ"א,,QCלוגיסטיקה,מלאי,רכש,אחזקה,קבלני משנה,אפיון וניהול פרויקטים הנדסיים ותשתיות
- חבר הנהלה בכירה של הקבוצה.עבודה מול גופים מוסדיים שונים(רשויות מקומיות,נת"ע,מ.איכות הסביבה). קביעה ועמידה ביעדים
- ייעול תהליכי ייצור והורדת עלויות בפן הנדסי ותפעולי, הטמעה שיפורים טכנולוגים. DOE,NPI וולדציה,MRB ,FA
- מכירות B2B, קביעת אסטרטגיה מכירות, פיתוח עסקית ויצירת שתפ"ים, הגדלת פלח השוק של מוצרים ירוקים ותערובות 
   צמנטיות, ניהול מו"מ  ושימור לקוחות ,ספקים וקבלני משנה, הכנת הצעות  מחיר ודפי מוצר, גביה, תחזיות.
- PLM,ניהול, פיתוח והתאמה של מוצרים חדשים בתחום מיחזור ובטונים מ"א-ת".התאמה לתקנים ישראלים,שת"פים עם גופים
   שונים באקדמיה ותעשיה 
- תמחור מוצרים ושירותים.בניית תקציבים ומודלים כלכליים.בניית תוכניות עבודה ותקציבים שנתיות למחלקות החטיבה.
- הכנת וניתוח דוחות רווח/הפסד של יחידות החטיבה.KPI's למחלקות.מצויינות תפעולית (5S) במחלקות של החטיבה.
- ייזום והובלה שיפורים טכניים ותהליכי התייעלות.איפיון והטמעת מערכת PLC ו- ERP:Priority.כתיבת נהלים. קביעת זמני תקן

2015-2017 - מנהל תפעול,QC ופרויקטים הנדסיים "סולל בונה ארצות חוץ"  (SBI,Sonitra,RCC) ( תקופה של 2.5 שנים)
- ניהול של כל מערך ייצור, הנדסה ו-QC בפרויקט הדגל של החברה בהיקף M700$(תכנון, תמחור, הנדסה, מלאים ורכש 
  (ארץ/חו"ל) של חומ"ג/ציוד מעבדה, ייצור במפעלים (אספלט, בטון, אמולסיה,PMB),מעבדה בקרת איכות וניהול צוות המונה 
  כ-100 עובדים ומנהלים). בקרת רווח-והפסד הפרויקטאלי (Cost Control). LEAN (QMS,(5S מבוסס GMP
- ייזום, תכנון וניהול פרויקטים הנדסיים באתרים שונים של החברה בתחום חומ"ג, יצור, סלילה, יציקה וע"ע
- ניתוח כדאיות כלכלית. ניתוח כשלים (FA) ואיתור פתרונות אופטימליים. טיפול ב-MRB.
- איתור הסמכה והטמעה ,חומ"ג, ספקים חדשים, ציוד ,תהליכים ובדיקות QC חדשות.DOE,NPI.
- ידע והבנה בתקני BS,EN,ASTM/AASHTO.ביצוע מגוון רחב של בדיקות QC לביטומן, צמנט, אספלט, בטונים, ע"ע וקרקע 
  בדיקות  NDT(IRI,FWD) ובדיקות מיוחדות כמו Performance test (APA, CCST, Humburg, IDT, HT-IDT)תכנון 
  תערובות בטון ואספלט (HMA/WMA)  לפי שיטת - Marshal  ו-Superpave.(תחת הנחיותו של אבי שגן, מ.נ.מ.הנדסה)
- הבנה הנדסית בתהליכים כימיים של ביטומן, צמנט,אגרגטים, אמולסיות ומוספים 

2015-2014 - מנהל פרויקט הקמת מפעל מים מינרליים (כולל מכונת הזרקה וניפוח לשפרפרות) (לובנגו, אנגולה. מיזם
                      ישראלי-פרטוגזי,כפיפות למנכ"ל) ( תקופה של 8 חודשים )
- תכנון והוצאה לפועל הקמת מפעל(עבודות תשתיות, טיפול במים, קו מילוי, מכונות נפוח והזרקה, קומפרסורים, גנרטורים וכו')
- בניית ועמידה בתקציב הקמה (עלות כוללת של פרויקט 5.5 מילון אירו).
- רכש ומו"מ מול קבלני משנה וספקים (באנגולה וחו"ל).ניהול ופיקוח על קבלני משמנה בשטח. ניהול צוות מהנדסים.
- יצירת שת"פים עם מפעלים מתחרים למכירת עודפי ייצור

2014-2013- מהנדס NPI/תהליך "VISHAY"(חטיבה לייצור קבלים, תחום מיקרואלקטרוניקה). ( תקופה של שנה וחצי)

-20102013 - מנהל ייצור "ביומטריקס" )העוסקת בייצור והרכבה מוצרים פולימריים לרפואה) ( תקופה של 3 שנים)
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2014-2013- מהנדס NPI/תהליך "VISHAY"(חטיבה לייצור קבלים, תחום מיקרואלקטרוניקה). ( תקופה של שנה וחצי)
- אחריות על עבודה שוטפת במחלקות הכפופות(ביקורת קבלה אבקות מתכתיות ,כבישה קרה של אבקות ,
  BINDER REMOVING),הבנה בתהליכי FORMATION וDEPOSITION,הדרכה והכשרה של 
  עובדים בנושאי תהליך ובטיחות. וולידציה של מכונות. טיפול ב- MRB,ריכוז וטיפול בתקלות לפי ISO 90001/2008
- פיתוח והובלת פרויקטים תהליכיים חוצי ארגון(ממשקים בישראל ,סין וארה"ב).אפיון והטמע PLC
- ייזום וניהול פרויקטים לשיפור תשואות (yield improvement).cost savings 
- העברת מוצרים מפיתוח לייצור. תכנון הנדסי של מוצרים חדשים. LEAN  (GMP,(5S,FA

-20102013 - מנהל ייצור "ביומטריקס" )העוסקת בייצור והרכבה מוצרים פולימריים לרפואה) ( תקופה של 3 שנים)
- תפעול של מחלקה (רצפת ייצור בתנאי GMP וLEAN ((5S המונה כ-40עובדים). מקבלת הזמנות משיווק עד לשליחת תוצ"ג ללקוח
- ניהול מלאי מורכב (6 מחסנים,כ3500 מק"טים חומ"ג וכ1500תוצ"ג),בנית עצי מוצר ותוכנית עבודה. ניהול רכש וספקים
- תכנון פרויקטים עם ממשקים רלוונטיים (QA/QC,שיווק, הנדסה ואחזקה) להקמה או העברה קווי ייצור
- מתן מענה לבעיות שוטפות, שיפור שיטות ותהליכי עבודה. - הכנת דוחות, איסוף ועיבוד נתונים סטטיסטיים.

2010-2005 - מפקח בחברת "עמישב" (חברת אבטחה וניקיון).(כשנתיים אחרונים מהתקופה) ( תקופה של 5 שנים)
 - ניהול פרויקטים גדולים(משרד הפנים והאוצר).מערך של כ-120 עובדים.לוגיסטיקה, גיוס עובדים,הכשרה ופיקוח על ביצוע נהלים

2013-2008 - מכירות משקאות חריפים B2B (עצמאי) - מכירות (מחזור שנתי 0.7-1 מיליון ש"ח),פיתוח עסקי,שימור לקוחות,
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