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· ניסיון ניהולי מוכח – ניהול וגיוס מחלקות מכירות, אסטרטגיית מכירות, ניהול משא ומתן וסגירת עסקאות.
· פיתוח עסקי ומכירות ללקוחות BTB ו-BTC, שימור מוניטין החברה, ניהול CRM, עבודה מול לקוחות מהארץ ומחו"ל.
· בעל ניסיון וקשרים עסקיים ענפים עם קבלנים, בכירים במשק הישראלי, משקיעים, בנקים וגורמים משפטיים.
· כושר מנהיגות, ביצועיסט, מראה ייצוגי, יוזמה ויצירת פעילות, ראיה מערכתית, אסרטיביות ונחישות, יחסי אנוש מעולים.
· קצין במיל' בעל הכרות מעמיקה עם מערכת בטחונית – מפורט מטה ניסיון צבאי ומודיעיני.

השכלה: 
2018-        : לימודי תואר שני (MBA), האוניברסיטה הפתוחה.
2007-2004: עקרונות השיווק והניהול (אפיק), קורס מנהלי נדל"ן בכירים, ניהול מו"מ (מרכז ישראלי לניהול) , בעל רישיון תיווך.
2000-1996: תואר ראשון בהנדסת מכונות, המכללה האקדמית להנדסה אורט בראודה.

ניסיון תעסוקתי:
[bookmark: _GoBack]2016-היום:     סמנכ"ל מכירות ושיווק באחת החברות המובילות של שיווק פרוייקטים יזמיים בישראל וחו"ל.
· אחריות כוללת על אסטרטגיה מכירתית, שיווק/פרסום בכפיפות למנכ"ל (הבעלים).
· ניהול מכירות משווקים ומכירה פרונטלית עצמאית בדגש על לקוחות בכירים.
· עריכת סקרי שוק, גיבוש אסטרטגיות, ניהול תקציבים והתאמת התמהיל השיווקי לקהל היעד.
· גיוס, ניהול, חניכה והנעה של משווקים בארץ ובחו"ל לעמידה ביעדים.
· אחריות על פרסום במגוון מדיות - אינטרנט, עיתונות, שילוט וכנסים בארץ וחו"ל.
· ניהול תהליכי מו"מ מורכבים, סגירת עסקאות, חתימת חוזי התקשרות והסכמים.
· התקשרות שוטפת עם גורמים משפטיים, בנקים ורשויות.
· התנהלות מול ספקים וקבלני משנה בארץ ובחו"ל.
· ניהול פעילות מכירה מוצלחת של למעלה מ-90% ומתן שירות בסטנדרט גבוה מאוד.
2009- 2015 :   מנהל סניף דגל של חברת נדל"ן בינלאומית REHOUSE (בעיקר לקוחות חו"ל ונדל"ן יוקרתי).
· ניהול יחידת רווח/הפסד (P&L).
· סגירת עסקאות רכישה/מכירה/ השכרה וניהול מו"מ מול גורמים פרטיים ועסקיים.
· ניהול סוכנים ופעילות רציפה ורחבת היקף של גיוס נכסים, שיווקם בהצלחה ועמידה ביעדי רווח.
2009-2008:     שותף ומנכ"ל, חברת T&Bבתחום יזמות והשקעות נדל"ן.
· אחריות על פעילות איתור הזדמנויות נדל"ניות בנישות פעילות שונות.
· קשר עם יזמים גדולים, עבודה עם תקציבים רחבי היקף, סגירת חוזים מורכבים מול גורמים משפטיים.
2008-2006:	מנהל ושותף במשרד נדל"ן - Re/Max.
2006-2004:	מנהל מותג VOLKSWAGEN ומערך שירות בהיקף ארצי, יבואן מוביל בענף הרכב.
2004-2000:	מהנדס פיתוח – יחידות: יחט"ל, חיל המודיעין- 81, 8200, יפת"ח.
· מנהל וראש צוות פרויקטים טכנולוגיים מסווגים.
· עבודה מול גופי בטחון ,אלביט ומפעלים טכנולוגיים.

שפות: עברית ורוסית- רמת שפת אם |  אנגלית- רמה גבוהה.
מחשב: Office, מערכות CRM, מערכות ERP, ומדיה אינטרנטית תוכנות שרטוט (AutoCAD, Solid Works, ProEngineer).
שירות צבאי: קצין בדרגת סרן.
פרטים אישיים: שנת לידה: 1978, ת.ז: 307005504, נשוי+2
המלצות תינתנה על פי דרישה.
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